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Missao Empresarial de Moda a Chlna
Transformando empresas em compradores globals g

O futuro da sua marca construido na origem das maiores oportunldades do mu do.




O setor mudou. A forma de
comprar também precisa mudar.

Colecoes menores Pressao extrema por
e fragmentadas margem de lucro
Concorréncia Necessidade de giro
Internacional agressiva mais rapido

Ouem compra melhor, vende melhor.
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Nao organlzamos apenas'uma Vlagem
Construimos Operagoes 1nternac10nals

O A

Presenca Estratégia Execucao Continuidade
Base e equipe de Treinamento, metas e Equipe acompanhando Follow-up focado em
moda diretamente preco-alvo antes de cada negociagao nas transformar a compra

na China. embarcar. fabricas. em colecao vendida.
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o A shaoxing 28 de Outubro a
f ‘ Yiwu 13 de Novembro
o o~ | Uma jornada progressiva: das maiores
| feiras multissetoriais do mundo até o
Sliglniepe ™ O chao de fabrica das industrias téxteis
mais avangadas.




28/10 — Saida do
Brasil

29/10 — Transito
Internacional

30/10 — Chegada em
Guangzhou

Roteiro




Fase 1

31/10 a 03/11 | Guangzhou:
A Escala Global

= |mersao na Canton Fair (@ maior feira multissetorial
do mundo, com +24 mil expositores).

= Contato direto com milhares de fornecedores
simultaneamente.

= Mapeamento de macrotendéncias e rodadas de
negociagao inicial.

Diferencial Atrium Turismo

Acompanhamento integral com 2 tradutores
especializados para garantir assertividade e
quebrar a barreira do idioma.




Fase 2
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05/11 a 06/11 | Yiwu: O Maior
Atacadista do Planeta

= Visita estratégica aos distritos altamente
segmentados por categoria de produto.

* |dentificacao de fornecedores com alta
competitividade de preco.

= Consolidacao de pedidos e agilidade
comercial em pronta-entrega.

Nota Estratégica: Foco em
diversificagdo de portfolio
e decisoes rapidas de
compra.




Fase 3

07/11 a 10/11 | Shaoxing &
Nantong: A Origem do Produto

Shaoxing (China Textile City)

O principal centro de tecidos da China.
Pesquisa de insumos, avaliacao tatil de
qualidade e contato direto com os fabricantes
da matéria-prima.

Nantong (Polo Industrial)

Visitas técnicas imersivas. Avaliacao de
processos produtivos, discussoes sobre
personalizacao de produtos (Private Label)
e validacao da capacidade fabril in loco.




Fase 4
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11/11 a 12/11 | Xangai: Visao de Fl}ltllI'O

= [mersao no epicentro financeiro e
comercial da Asia.

= Observacao de tendéncias de varejo e
consumo de altissimo nivel.

= Reunioes comerciais estratégicas de P T e ——
fechamento. ww o baeie | S S Eg ‘ﬁ'l;;gﬁ,;l _

= Tempo estruturado para absorver o
‘mindset” do mercado mais dinamico
do mundo.




O seu time na China:
Seguranca e Expertise em cada passo.

@

Curadoria Especializada
Selecao prévia de fornecedores confiaveis e

foco exclusivo em geracao de negocios reais.
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Suporte em Campo

Tradutores dedicados para conduzir rodadas
de negociacao complexas sem barreiras de
comunicagao.
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Consultoria Técnica

Acompanhamento técnico da especialista em
moda Ana Garcia durante todas as etapas da
MIssao.

®

Seguranca Logistica

Coordenacao terrestre e suporte integral
garantidos pela equipe Atrium Turismo.




Uma jornada desenhada
para executlvos.

O Programa Completo (Inclui): Nao Inclui:

v/ Hospedagem em hotéis categoria 4 — Passagem aérea internacional

estrelas (com café da manha ocidental). TS de.sto o e petas|pessoals

v/ Transporte terrestre privativo em todo
o roteiro.

Yiwu).

Consultoria técnica presencial (Ana
Garcia).

Tradutores e intérpretes durante a feira

Voo domeéstico interno (Guangzhou = |
e visitas. '

NS O

Acompanhamento durante toda a viagem
de um profissional da Atrim Turismo.



O investimento retorna onde realmente importa.

USD 5.400

Por pessoa em quarto duplo

USD 6.900

Por pessoa em quarto individual

Forma de pagamento:

Entrada de 25% e saldo restante
em 5 x nos cartoes

Ndo deve ser comparado ao custo de uma viagem — e sim
ao valor gerado ao longo dos proximos anos. Uma unica
negociacdo bem conduzida paga o programa.

o Reducgao drastica no N Acesso a novos
custo de compra fornecedores ocultos

V4 Implementacao de Vs Aumento real e
Private Label exclusivo imediato de margem

4 Relacao direta de longo
prazo sem intermediarios




Sugestdo de aéreo

TRECHO DE IDA

O O------——---—-- O O
Sao Paulo (GRU) Dubai (DXB) Dubai (DXB) Hong Kong (HKG)
28/10 28/10 29/10 29/10
Saida: 01:30 Chegada: 22:35 Salda: 03:30 Chegada: 14:45

(Voo EK 262) (Voo EK 382)
TRECHO DE VOLTA
® O ® O
Xangai (PVG) Dubai (DXB) Dubai (DXB) Sao Paulo (GRU)
13/11 14/11 14/11 14/11
Saida: 23:00 Chegada: 05:10 SEIEREHIS Chegada: 17:35
(Voo EK 303) (Voo EK 261)

Investment Cards

Classe Econdmica
Tarifa Eco Saver

USS 2.200,40

-
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Classe Executiva
Tarifa Business Flex

USS 9.158,20

Valores sujeitos a disponibilidade no momento da emissao.
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Contatos ATRIUM TURISMO

Mariana
(O 31 99296-9682

Fabriana Bricio
(O 31 99952-5522
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